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Allegato 8 - Allegato Relazione tecnico-economico-finanziaria
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ALLEGATO 
ALLA RELAZIONE TECNICO-ECONOMICO FINANZIARIA

L.P. 13 dicembre 1999, n. 6, articolo 24 bis

Bando n. 1/2011 - Programma Operativo FESR 2007-2013

Asse 3 “Nuova Imprenditorialità”
Sostegno alla creazione di iniziative imprenditoriali mediante seed money
Redatta meramente al computer
	Referente - Capogruppo del progetto d’impresa
	Nominativo


	

	
	Recapito telefonico/fax


	

	
	Indirizzo e-mail


	


Premessa

L’articolo 24 bis della legge provinciale 13 dicembre 1999, n. 6 (inserito dall'art. 32, comma 2, della legge provinciale 21 dicembre 2007, n. 23) disciplina l’istituzione di un fondo per il sostegno all’innovazione. Tale fondo (che può configurarsi come fondo di “Seed Money”) è finalizzato a promuovere la diffusione di iniziative imprenditoriali nei settori innovativi o ad alta tecnologia e può essere utilizzato per la concessione di contributi per il pagamento dei costi di avviamento ai soggetti che intendono avviare una nuova impresa sul territorio provinciale e alle imprese la cui costituzione non sia antecedente all’1 ottobre 2010 e non abbiano emesso fattura alla data della presentazione della domanda (fatta eccezione per premi concessi da concorsi di idee progettuali d’impresa, start cup e similari).
Le informazioni richieste da Trentino Sviluppo S.p.A. con il presente modulo sono finalizzate a valutare l’idea di business presentata dal proponente, indagarne la reale fattibilità e le potenzialità di sviluppo con l’obiettivo di promuovere un progetto d’impresa ed avviare un’attività economica.

Eventuali approfondimenti, integrazioni o chiarimenti potranno essere comunque richiesti qualora ciò fosse ritenuto necessario od opportuno per il completamento della valutazione.

Si invita pertanto il proponente a fornire le informazioni richieste nel modo più esauriente possibile al fine di consentire a Trentino Sviluppo di condurre valutazioni in un quadro di elementi approfonditi e completi in tempi contenuti.

Il termine di conclusione dell’istruttoria è di 120 giorni dalla data di scadenza del bando.
	1 – L’impresa e il suo mercato


In questa sezione, se possibile, si chiede di indicare il mercato di riferimento della potenziale impresa, riportando gli esiti di eventuali analisi degli aspetti legati ad esso (segmentazione, dimensionamento, eventuali indicatori macro economici, tendenze e previsioni, eventuali ricerche di mercato) e di analisi dell’ambiente competitivo in cui l’impresa potrebbe potenzialmente collocarsi (comprendere l’evoluzione del settore, determinare il posizionamento dell’azienda, identificare i principali concorrenti, evidenziare i vantaggi competitivi e misurare concentrazione e intensità competitiva, punti di forza e di debolezza dell’iniziativa rispetto al mercato, opportunità e minacce esterne – “SWOT Analysis”, individuare che tipo di autorizzazioni sono necessarie per avviare l’attività…).

Descrivere il mercato nel quale si intende operare con la prevista attività (individuare il settore, su quale mercato si intende operare [ad es. dove sono localizzati i suoi potenziali clienti: provinciale, Nord Italia, nazionale, internazionale...], le modalità di distribuzione del prodotto/servizio, i potenziali concorrenti [identificare se possibile anche i fattori che differenziano l’offerta dell’azienda rispetto a quella dei concorrenti], i fornitori, i potenziali clienti [ad es. prevalentemente persone fisiche, prevalentemente aziende, sia aziende che persone fisiche, prevalentemente Enti pubblici…), individuare quale sarà il principale canale di vendita dei suoi prodotti/servizi [ad es. vendita diretta, grossisti, negozi, rappresentanti/agenti, vendita telefonica, Internet])
Indicare quali sono le competenze personali e/o di terzi, se si ritengono necessarie, per effettuare un’analisi del mercato o del settore nel quale operare e svolgere l’attività d’impresa prevista.

Indicare le eventuali iniziative di ricerca precedenti/recenti svolte dai proponenti. 

	2 – Investimenti necessari all’avvio dell’attività imprenditoriale


In questa sezione si chiede di indicare, se quantificati, gli investimenti complessivi che sono necessari per la nuova attività nei suoi primi 3 anni (non solamente quelli per cui si chiede il contributo), al fine di valutare l’idea imprenditoriale nel medio termine. 

Descrivere quali attrezzature e macchinari sono necessari per lo svolgimento dell’attività e il loro utilizzo/impiego (anche gli eventuali successivi all’avvio dell’attività di impresa indicata nel cronoprogramma del progetto): 

Indicare, se necessari e se individuati, gli spazi (negozi, laboratori, terreni) in cui si intende condurre la nuova attività (precisare, possibilmente, se in affitto o se è intenzione acquistare degli spazi; precisare se sono già in corso contatti per gli spazi)

Indicare come si intende reperire il capitale, se necessario, all’avvio della sua attività (disponibilità personali o familiari, accesso al credito bancario, accesso ad altri incentivi pubblici…)

Tabella 1. Esempio indicativo di compilazione tabella
	INVESTIMENTI PREVISTI
	MODALITA’
	COSTO (€)
	ANNO

	Macchinario per lavorazione X
	Leasing
	120.000,00
	2011

	Immobili (terreni, fabbricati) mq 2000
	Acquisto diretto
	…
	..

	Attrezzature
	..
	…
	..

	Altri beni
	..
	…
	..

	..
	..
	…
	..

	..
	
	
	

	TOTALE INVESTIMENTI
	
	
	


	3 – L’ipotesi di impresa


In questa sezione è richiesto di delineare la struttura della potenziale società (qualora trattasi di impresa non costituita).
Indicare che tipo di impresa si intende avviare (impresa individuale, impresa familiare, impresa con soci, impresa cooperativa…) e la prevista compagine sociale.
	COMPAGINE SOCIALE

	SOCIO (NOME E COGNOME O RAGIONE SOC.)
	DATA NASCITA (PERSONA FISICA)
	%
	VALORE (€)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


	ORGANI SOCIETARI DI AMMINISTRAZIONE

	AMMINISTRATORE (NOME E COGNOME)
	DATA NASCITA 

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


Indicare la forma giuridica (ditta individuale, società cooperativa, società in Accomandita Semplice - S.a.s., Società in Nome Collettivo - S.n.c., Società a Responsabilità Limitata - S.r.l., S.r.L. uninominale, Società per Azioni - S.p.A….)

Indicare se l’attività comporta anche innovazione in termini di business model (a titolo di esempio, innovazione nell’approccio al cliente…)

Indicare l’organigramma (anno per anno, per il prossimo triennio) della società ed indicare il profilo dei collaboratori (qualifica, attività, fascia d’età, sesso, responsabilità e i ruoli all’interno dell’organizzazione).
	ORGANICO 2011

	n.ro
	qualifica
	attività
	età, sesso
	responsabilità e ruolo

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	ORGANICO 2012

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	ORGANICO 2013

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


Indicare gli obiettivi dell’impresa (ricavi, redditività, quote di mercato…)

Descrivere come si intende promuovere o far conoscere i propri prodotti/servizi (ad es. rapporti personali diretti con i clienti, attività collocata a diretto contatto con il pubblico, Pubblicità o attività promozionali, Partecipazione a fiere…)

Si richiede, inoltre, di:

· individuare, se possibile, il prezzo target del proprio prodotto/servizio;

· valutare se tale prezzo moltiplicato per la quantità di prodotti venduti permetta di ottenere sufficienti profitti;

· indicare, possibilmente, il fatturato che permetterà di raggiungere il punto di pareggio.
Nel caso il proponente avesse già elaborato un business plan economico-finanziario dell’iniziativa imprenditoriale, si prega di allegarne una copia alla presente relazione.
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